Как применять ИНКОТЕРМС при заключении внешнеторгового контракта
В мировой торговле на протяжении почти 70 лет особое место занимают Международные правила толкования торговых терминов - ИНКОТЕРМС (International Commercial Terms). Они созданы для того, чтобы контрагенты из разных стран, заключающие договор купли-продажи, одинаково понимали основные права и обязанности сторон по транспортировке, упаковке, страхованию, таможенному оформлению товаров.
В каких случаях применяется ИНКОТЕРМС?
ИНКОТЕРМС распространяется только на вопросы, связанные с правами и обязанностями сторон договора купли-продажи товаров, да и то лишь в отношении поставки проданных товаров (в последней редакции ИНКОТЕРМС уточнено, что правила не применяются при купле-продаже "нематериальных товаров"). Остальные положения договора купли-продажи не являются предметом регулирования правил ИНКОТЕРМС. 
Справка
ИНКОТЕРМС позволяет урегулировать юридические и коммерческие вопросы внешней торговли, которые не отражены в документах международного права (в частности в Конвенции ООН о договорах международной купли-продажи товаров) и не всегда одинаково понимаются в разных странах. Широкое распространение ИНКОТЕРМС во многом объясняется тем, что эти правила разработаны авторитетной неправительственной организацией -Международной торговой палатой, которая систематически пересматривает и уточняет правила, адаптируя их к постоянно меняющейся практике ведения международной торговли. Впервые ИНКОТЕРМС был опубликован в 1936 году (ИНКОТЕРМС 1936);
с тех пор были изданы еще несколько редакций, самые последние из которых -ИНКОТЕРМС 1990 и ИНКОТЕРМС 2000.
Если при заключении контракта вы решили использовать правила
ИНКОТЕРМС, нужно оговорить это в самом тексте контракта.
Кроме того, подробное описание условий поставки товаров в самом договоре позволяет
обойтись без ИНКОТЕРМС.
При подготовке документов,  необходимых для таможенного оформления, условия поставки нужно указывать согласно ИНКОТЕРМС.
Основные торговые термины по ИНКОТЕРМС
На сегодняшний день в ИНКОТЕРМС даны толкования 13 торговых терминов, позволяющие определить:
· как распределяются  обязанности  сторон  по  перевозке  и  страхованию,  а также по обеспечению надлежащей упаковки товара, выполнению погрузо-разгрузочных работ;
· момент перехода риска случайной  гибели  или  повреждения товара от продавца к покупателю;
· как  распределяются   обязанности   сторон   по   получению   экспортных  и  импортных лицензий, таможенной очистке (выполнению таможенных формальностей) для вывоза и ввоза товара;
· порядок извещения покупателя о поставке товара и предоставления ему транспортных документов.
От выбора условия поставки напрямую зависит распределение расходов по доставке товара между продавцом и покупателем.
При заключении контракта внешнеторговые партнеры могут дополнять или изменять обязанности сторон при выборе того или иного условия поставки ИНКОТЕРМС с учетом своих интересов . Термины разбиты на четыре группы - Е, F, С и D.
Условия поставки, включенные в группу "Е", предусматривают минимальные обязательства продавца по поставке товаров. Продавец должен лишь передать товар покупателю на своем предприятии или в другом определенном договором месте (например, на заводе,  складе и т. д.), после чего все риски и дальнейшие расходы несет покупатель.
Группа "Е" включает только один термин - EXW На практике условие поставки EXW редко применяется. Стороны договариваются, что продавец обязан также погрузить товар на транспортное средство перевозчика. 
Условиями поставки, включенными в группу "F", предусмотрено, что продавец должен доставить товар для перевозки в соответствии с требованиями покупателя, после чего все риски переходят к покупателю. Продавец же должен за свой счет получить экспортную лицензию (если это необходимо) и выполнить все таможенные формальности для вывоза товара.
Условия поставки, включенные в группу "С", отличаются от других условий поставки тем, что при их использовании момент доставки товаров продавцом до согласованного места и момент перехода рисков к покупателю не совпадают. Риск порчи товара переходит от продавца к покупателю раньше, чем производится доставка этого товара. В обязанности продавца входят заключение за свой счет договора перевозки товара, а также таможенное оформление товара для вывоза.
Условия поставки, включенные в группу "D", означают, что продавец отвечает за прибытие товара в согласованное место или пункт назначения на границе или в страну импорта. Продавец обязан нести все риски и расходы по доставке товаров до этого места.
Какие правила выбрать - ИНКОТЕРМС 1990 или 2000?
Несмотря на то, что ИНКОТЕРМС 2000 применяется уже около двух лет, во многих странах, в том числе и в России, при заключении внешнеторговых контрактов иногда используют ИНКОТЕРМС 1990: новая редакция не отменяет предыдущую. Поэтому, чтобы избежать разногласий в толковании терминов между продавцом и покупателем, в тексте контрактов купли-продажи обязательно следует четко указывать, какую редакцию правил используют стороны сделки. ИНКОТЕРМС 2000 более полно раскрывает некоторые понятия, а именно:
FCA - уточнено, что если поставка производится со склада, завода (любого другого помещения) продавца, то в его обязанности входит загрузка товара в транспортное средство перевозчика, указанного покупателем (если поставка осуществляется за пределами помещения продавца, то в его обязанности не входит обеспечение выгрузки товара и дальнейшей загрузки в транспортное средство перевозчика, указанного покупателем).
FAS - обязанности по выполнению всех таможенных формальностей, необходимых для экспорта товара, а также получение экспортных лицензий или других официальных свидетельств возложены на продавца (в ИНКОТЕРМС 1990 это входило в обязанности покупателя). DEQ - обязанности по выполнению всех таможенных формальностей, необходимых для импорта товара, а также по получению импортных лицензий или других официальных свидетельств возложены на покупателя (в ИНКОТЕРМС 1990 это было обязанностью продавца).
DDU, DDP - четко указано, что продавец не обязан выгружать товар в определенном договором месте назначения.
При заключении внешнеторгового контракта российскому участнику внешнеэкономической деятельности следует учитывать, что выбор условия поставки может повлиять и на его налоговые обязательства.
Переход права собственности
Важно учитывать, что ИНКОТЕРМС, как и Венская конвенция, не определяет порядок перехода права собственности от продавца к покупателю. Если момент перехода права собственности в договоре специально не установлен, то каждая сторона, как правило, определяет его по нормам своего национального законодательства исходя из условий договора.

